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Lees bijvoorbeeld over de vestiging van de toekomst, de nieuwe merkenstrategie, de samenvoeging van
verkoopkantoren en klantspecifiek prijzen.

Heel interessante kost als je actief bent in de bouwgroothandel.
Voor MIXpro is Technische Unie een voorbeeld van een groothandel die voortdurend met zijn klanten bezig is.
Altijd op zoek naar een manier om het die klant gemakkelijker te maken. Maar dan wel zo dat het binnen TU

zelf ook soepel en efficiént verloopt. Want onnodige kosten in de keten, daar hebben ze een hekel aan.

Check het Sociaal Jaarverslag van TU hier.

Marc Nelissen


http://tusociaal2018.nl/sociaal-jaarverslag-2018/introductie/?fbclid=IwAR2nbPRIbCAzs_nad84sq0Pk_u7GZDxIZp4cq9lvxGoU0eMgiw-GIrhzQtI
http://www.tcpdf.org

